
• Avoir une vision externe sur 
son entreprise.

• Évaluer son entreprise de  
façon objective.

• Disposer d’une valorisation
crédible et argumentée pour
négocier avec un acquéreur
potentiel.

• Faire le point sur son   
patrimoine professionnel.

• Maximiser le prix de cession
de l’entreprise en travaillant
sur les axes d’amélioration.

• Gagner du temps en étant 
réactif en présence d’un     
acquéreur potentiel.

• Se donner plus de chance
de réussir la cession.

• Gagner en sérénité en
connaissant la valeur de son
patrimoine professionnel.

• Gagner en confiance dans la  
négociation.

→ Entretien préalable pour comprendre le modèle 
économique de l’entreprise.
→ Analyse de l’environnement concurrentiel.
→ Détermination du chiffre d’affaires prévisionnel et du 
résultat net sur la base des hypothèses retenues.

→ Analyse financière et valorisation de la société selon la 
méthode la plus adaptée au modèle économique.
→ Analyse des principaux ratios financiers de l’entreprise 
par rapport à son environnement.

→ Entretien de restitution.
→ Remise du rapport d’évaluation.
→ Estimation d’une fourchette de prix de vente.

Avantages

Béné�ces

          www.agori.fr     •     04 56 400 700     •     contact@agori.fr

Évaluer votre entreprise, c’est optimiser sa valeur.

Nous vous accompagnons dans l’évaluation et l’optimisation de la valeur 
de votre entreprise. Notre mission se déroule en trois phases successives :

      Analyse stratégique

      Diagnostic économique et �nancier

      Restitution d’évaluation

•  CAP ÉVALUATION


